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Denn gerade in der aktuellen Situation ist es für Sie besonders wichtig, aus jedem Auftrag möglichst viel
E r t r a g  zu schöpfen. Der Haken dabei: Viele private und gewerbliche Endkunden haben keine Ahnung,
zu welchen Leistungen ein moderner elektrotechnischer Fachbetrieb fähig ist. Folge: Viele nützliche Mehr-
wert-Installationen werden vom Kunden gar nicht angefragt. Ein Dilemma, aus dem Sie sich unbedingt
befreien sollten. Deshalb hat ‘markt intern’ speziell für das Elektro-Handwerk den Kunden-Kompass ent-
wickelt. Mit der 32-seitigen Hochglanz-Fibel im handlichen Taschenformat (DIN-A-6) können Sie nahezu
jeden Ihrer Kunden auf die eine oder andere Mehrwert-Installation richtig heiß machen. Und zwar genau
dort, wo Sie Ihre Stärken voll ausspielen können: In Geschäftsfeldern, in denen Sie sich zu Hause fühlen!

Sie profitieren in mehrfacher Hinsicht! Denn bei jedem Kunden, dem Sie ein persönliches Exemplar des
Kunden-Kompass überreichen, steigt die Chance  ++ daß Sie einen guten Aufhänger finden, um ein erfolgreiches
Verkaufsgespräch zu führen  ++ daß Ihr Kunde von Ihnen weiterführende Informationen oder ein konkretes
Angebot für die Umsetzung einer Mehrwert-Installation anfordert, um  ++ Ihnen anschließend einen Auftrag zu
erteilen, der für Sie deutlich attraktiver ist, als die ‘Standard’-Variante. Kein Wunder, daß zahlreiche Marken-
Hersteller die ‘markt intern’-Initiative tatkräftig unterstützen. Stellvertretend für viele kommentiert zum Beispiel
Norbert Gornik, Marketingleiter beim Dosen-Spezialisten Kaiser: „Als roter Faden für Handwerk und Handel

kommt der ‘markt intern’-Kunden-Kompass genau zum richtigen Zeitpunkt ... Für Kaiser ist der Kunden-Kompass

ein hervorragendes Vorvermarktungs-Instrument zum Kunden.“ Hier finden Sie einige Auszüge zur Ansicht:

ich will ...

â bei möglichst vielen Aufträgen eine höhere Rendite erzielen

â mit effektiven Verkaufsgesprächen noch erfolgreicher sein

â die Kunden-Anfragen nach 'Mehrwert-Installationen' steigern

Ja,

   -Verlag GmbH

Redaktion Elektroinstallation

Grafenberger Allee 30

40237 Düsseldorf

Geschäfts-Name ___________________________________________

Straße ___________________________________________________

PLZ / Ort _________________________________________________

Telefon ____________________  Fax __________________________

E-Mail ____________________________________________________

Unterschrift _______________________________________________

DESHALB BESTELLE ICH DEN KUNDEN-KOMPASS ELEKTRO-INSTALLATION

als ‘mi’-Abonnent als Nicht-Abonnent

300 Exemplare q 89 €* q 145 €*

500 Exemplare q 144 €* q 216 €*

1000 Exemplare q 258 €* q 335 €*
*inkl. Porto- und Versandkosten, zzgl. MwSt.

q Bitte schicken Sie mir ein kostenloses Ansichtsexemplar zu!

Ih r  Wegwe i se r  zu r  r i ch t i g en

Entscheidung

KUNDEN-KOMPASS

ELEKTRO-INSTALLATION

Markenqualität und

100 % Beratung im

F a c h h a n d w e r k

schneller gehts per Fax:

(0211) 66 98 - 188 oder - 222

WEB
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https://markt-intern.print-server.net/makepage.php?p=login&
https://markt-intern.print-server.net/makepage.php?p=login&

	als ‘mi’-Abonnent

